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Nodo Estrategia digital




El 80%

DE LAS VENTAS ﬁﬂc

requieren S o mas
inferacciones previa

¢Esta tu estrategia preparada?




o |
Una Estrategia @)
NO ES UNA ACCION AISLADA, UNA PAUTA EN REDES

ni un calendario de publicaciones.

Es el plan inteligente y consciente que conecta
los objetivos del negocio con las acciones que
realmente generan resultados.
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UNA BUENA ESTRATEGIA TIENE 3 PUNTOS

y. LA , LA |
= CONEXION « EJECUCION

Como se Las herramientas
comunica, y tacticas que

1 VISION

Lo que la empresa
quiere lograr.

Mmaterializan esa
vision.

iInteractuay se
diferencia.




¢POR QUE NO DEPENDER DE UN

SOLO CANAL?

Cambios
1 constantes en
B algoritmosy
plataformas

Si basas tu estrategia en
un solo canal (como
Instagram o solo email),
un cambio en el
algoritmo o en la politica
de la plataforma puede
afectar drasticamente tu
alcance, tus ventas o tus
leads.

cL MUNDO ACTUAL NO <5 DIGITAL NI PreSeNCIAL.

2.

No todos tus
clientes estan en
el mismo lugar

En el mundo de las
ventas, hay multiples
perfiles dentro de una
empresa que influyen en
la decisidon de compra

3.
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Pierdes
oportunidades
de seguimiento
estratégico

Sin multiples puntos de
contacto, no puedes
mapear correctamente
el recorrido del cliente.
Tampoco puedes
automatizar
recordatorios,
reimpactos o secuencias
personalizadas.

S PHYGITAL: UNA FUSION SNTRe LO FiSICO Y LO DIGITAL, DONDE AMBOS MUNDOS S ALIMENTAN

csNTRE Si.



WORKSHOP

UNA VEZ AL MES/ REGISTRO DE
CONTACTOS

CONTENIDO DE VALOR
TALLERES PRESENCIALES DONDE O 2

BRINDAMOS SOLUCIONES DE

UTILIDAD PARA LOS ASISTENTES

AUTOMATIZACION

CREAMOS UNA SECUENCIA DE
CORREQOS, WHATAPP Y CALL
BLASTING

DIFUSION
CONTENIDO DE REDES SOCIALES,
ENVIO POR GRUPOS Y LIDERES O 4
DINAMIZANDO

ESTRATEGIA
PHYGITAL
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CONGRESO EMPRESAS
DEL FUTURO

1VEZ AL ANO

ALIANZAS

CAMARA DE COMERCIO, CCl
FRANCE, EMPRESAS DE
TECNOLOGIA

STANDS
OFERTA DE LOS NODOS

07/

DIFUSION Y

CONVOCATORIA
FLUJO DE CORREOQOS, SMS,

WHATSAPP ; CONTENIDO EN
REDES SOCIALES



DIFUSION
CONTENIDO
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FLUJO DE AUTOMATIZACION

Correo de
confirmacion

iTu cupo esta confirmado! Preparate para embrujar clientes en tu empresa

Usuarios externos

mesatics

i -

Hola Ayda

Gracias por registrarte en el workshop "Estrategias que embrujan clientes: el taller que tu empresa necesita”.

Fecha:

2. | Recordatorio ‘)))

Hora de registro: d m.

Enviar mensaje de texto y
3. whatsapp recordando
2 horas antes

-
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ENFOQUE DE ESTRATEGIA DIGITAL CONECTADA

2 Automatizacion

=2 8+ puntos de

[(>1_Contenido relevante TaEo i
E‘@genera s UL ~o contacto eficientes

e Registro de interacciones y

e Publicaciones scoring de leads

educativas -
e E—-book , e Tareas automdticas para el
—~OOKS, gulas Yy CASOS equipo comercial
de e.XITO e Reportes de conversiony
e Webinars y recursos embudo
descargables
Objetivo: Enfocar al equipo de ventas
Objetivo: Atraer al cliente ideal solo en leads listos para cerrar.
resolviendo dudas reales antes de vender. Métrica: tasa de conversion, valor del
ticket promedio, ciclo de venta.

Métrica: CTR, numero de leads captados,
descargas, tiempo en sitio.



MesaTic

Fenalco Antioquia

CRM

L iy UNA ESTRATEGIA DIGITAL REAL

e Registro de interacciones y
scoring de leads

Conecta contenido, automatizacion y
e Tareas autométicas para el CRM para que cada contacto avance por un
equipo comercial sistema claro y medible.

e Reportes de conversién 'y
embudo

Objetivo: Enfocar al equipo de ventas
solo en leads listos para cerrar.
Métrica: tasa de conversidn, valor del
ticket promedio, ciclo de venta.



MODELO PASO A PASO DE LA
ESTRATEGIA IDEAL
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Fundamentos: Investigacion y Segmentacion Estratégico

Conoce a tu cliente idedl

Define tus Buyer Persona

(decisores, dolores y canales). Ejemplo: "50 leads
calificados al mes."”

SMART de valor

Alinea tu mensaje en

todos los canales

Mapea su recorrido:

| it Enfocados en resultados,
Awareness — Consideracion — oo
S no solo visibilidad.
Decision

TI P GLAVE = Involucra a marketing y ventas desde el inicio para definir qué es un
= lead cadlificado y segmentar con precisién
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PASO 2.

Creacion de Contenido de Valor y Distribuciéon Omnicanal

Contenido + Automatizacion

Contenido valioso Automatizacion
_blog > [newsietter segmentads
ebook

redes sociales programadas

caso de estudio >
video demo ’

> ‘ secuencia de emails educativos
‘ lead nurturing triggers
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Creacion de Contenido de Valor y Distribucion Omnicanal - ejemplos

IPasos para descargar la guia:

IBIJM [IIHA“J”A V 1.Scanea el OR
I][S[:AHBAHI_[I u 2.Sigue la cuenta

3.Comenta en esta publicacién la palagra “GUIA”
4.Brinda tus datos

5.Descarga la guia

Las mejores herramientas de

Automatizacion, CRM y Prospeccion

para que escales tu estrategia digital
sin romper tu presupuesto

Descarga la guia con herramientas
gratuitas y de bajo costo recomendadas
por expertos del Nodo de Estrategia
Digital en el marco del

."Q'R‘Q

LTS
fee o
Q.. ® gy
L Ty Ll

CONGRESO
cMPReSAS
DEL FUTURD

Comenta “GUIA” para recibirla

por mensaje directo r“ i/ ’! V/ il i- |l

QV N




MesaTic

Fenalco Antioquia

Generacion Automatizada de Prospectos

Convierte plataformas digitales en oportunidades comerciales en minutos.
Visualiza este embudo multicanal:

PLATAFORMA HERRAMIENTA PLATAFORMA HERRAMIENTA
m @ leads segmentados desde
» A\ »
® |
formularios automaticos y
» ¥ OMetaw
= Apolioio ® PROZER

Todo centralizado en tu CRM: una base de datos lista para nutrir y convertir.

Leads extraidos y captados = Tu publico objetivo listo para activar.
Incluye practicas alineadas a la normativa RGPD / Habeas Data
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Secuencia de Contacto Estratégica

EJEMPLO DE LINEA DE TIEMPO (5 DIAS)
MULTICANAL + CONSISTENCIA = MAS CIERRES

Email 1: Aporta valor Conexion LinkedIn: Email 2: Llamada o Email 3: CTA

(nada de vender) Personal, sin pitch Caso de éxito breve = mensaje directo claro a reunién

iy,
&,

EL SECRETO NO ES INSISTIR MAS,

W

En tasa de conversion aplicando

7z
) ES HACERLO MEJOR Y CON
= 50% S follow-ups constantes LOGICA
% N

% W : '
US>~ (Fuente: prozer.io)
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Visibilidad Total con CRM Integrado

PIPELINE COMERCIAL EFICIENTE
ETAPAS CLAVE DEL PROCESO:

_Lead QR gl cContactado Jig oportunidad JLgl Propuesta gl  ciere

SOBRE CADA ETAPA: FLUJOS DE DATOS DESDE:

t@j m ANpollo.io @
EXYE » EXIN » > KT

. Todo fluye hacia tu CRM:

Datos centralizados, trazabilidad completa.

CRM integrado = Ninguna oportunidad perdida y
decisiones basadas en datos reales.




DATOS ESTADISTICOS Clave

sobre la Prospeccion Automatizada
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La implementacion de un sistema de prospeccion digitalizado tiene un impacto directo en

De los negocios que

la rentabilidad de las empresas. Algunas cifras relevantes incluyen:

De las campanas de

De empresas con un >
prospeccién

CRM estructurado

usan este sistema automatizada

citas de ventas.

aumentan su
han aumentado sus reducen el costo de

productividad en

adquisicion de
ventas

clientes

Estos datos demuestran que una estrategia de prospeccion optimizada y

automatizada es clave para el crecimiento sostenible de una empresa.

La tasade
conversion aumenta
cuando se combinan

estrategias de
remarketing y
seguimiento

automatizado.



clL ~rUTURO
NO Se IMPROVISA

SE DISENA CON DATOS, ESTRATEGIA Y SISTEMAS

que te liberen tiempo y potencien tus
resultados.

Si quieres ver como se aplica esto en tu empresa, solicita
hoy mismo tu diagndstico gratuito.
Vas a salir con claridad, herramientas prdacticas y una
estrategia realista disefiada para tu negocio.
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ESTRATEGIA DIGITAL
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